
第七届郑州泵与电机展
THE�7TH�ZHENGZHOU�PUMP�AND�MOTOR�EXHIBITION

第19届郑州五⾦机电博览会���第19届郑州⼯业装备博览会同期举办

郑州国际会展中⼼5⽉18 20⽇2023年

达成交易是我们唯一的追求

中西部泵与电机专业展
⼀站式做完

中西部9省渠道经销和终端⽤⼾的⽣意
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强⼤内需潜⼒充分释放
把握中西部地区市场发展新机遇
实施乡村建设，打造农⺠宜居基础建设

⼆⼗⼤报告提出：全⾯推进乡村振兴，坚持农村优先发展。⽬前河南农村各项基础设施总体上⽐较滞后，在城乡
融合发展、美丽乡村建设上尚有巨⼤空间，扎实推动乡村产业、⼈才、⽂化、⽣态、组织振兴，要全⾯推进农村⼈
居环境整治提升，扎实推进基础设施和公共服务建设⽹络化，稳步提⾼农村⾃来⽔普及率，推动农村电⽹改造
升级，加快推动城区管道天然⽓向乡村延伸。

抗稳粮⻝安全重任，推进农业⾼质量发展
建设农业强国，国家粮⻝安全是基础和根本。河南省作为全国粮⻝⼤省，要⽴⾜区域特⾊，延伸产业链。依托全
省60个仓储库点，300多万吨仓容、150万吨粮油加⼯能⼒优势，加快与粮⻝主产县域战略合作，积极开展⾼标准
农⽥基地建设，开展⼟地流转、托管和订单农业等业务，利⽤⾃⾝粮油贸易渠道，不断构建现代农业、粮⻝收储、
粮油精深加⼯、餐饮零售、种⼦繁育等产业板块，打造从⽥间地头到百姓餐桌的全产业链粮⻝发展模式。

把握内在需求，加快绿⾊低碳转型发展
到2025年河南在健全绿⾊低碳循环发展的⽣产体系⽅⾯，⼀则加快农业绿⾊发展，要做到全省畜禽粪污综合利
⽤率达到83%以上，每年深松耕地⾯积1000万亩以上，新发展⾼效节⽔灌溉⾯积830万亩；⼆要突出能效导向，
推进重点⾏业节能降碳，加⼤先进节能环保技术、⼯艺和装备的研发⼒度，加快制造业绿⾊改造升级；同时深化
标本兼治，加强⽣态环境保护治理，深⼊推进污染防治，加强⽣态修复治理，加强⻩河流域⽣态保护治理，深⼊
推进南⽔北调后续⼯程⾼质量发展，深化“四⽔同治”，推进“五⽔综改”，着⼒提升⽣态系统质量和稳定性，不断
增强⽣态碳汇能⼒。

内通外联，枢纽+胜势可期
郑州是全国⾸个被“⽶”字形⾼铁快速路⽹围绕的城市。对外，郑州通达全球；东到⼤海，西抵欧洲，铁路枢纽和
公路枢纽为城市增添强势劲能，航空货运枢纽助⼒经济迈向新台阶。
从“⼀带⼀路重点城市”到“⾸批中欧班列开⾏城市”“国家中⼼城市”“国际性综合交通枢纽”......不沿边、不靠海
的内陆之城依托四条丝路快速形成了辐射⼋⽅的产业发展轴带，打开了⼀条对外开放的⼤通道，聚焦国际性综
合交通枢纽、国际物流中⼼定位,推进‘⼗四五’现代综合交通运输体系和枢纽经济发展,郑州正全⾯推进空、陆、
⽹、海‘四位⼀体’对外开放⼤通道建设。



中西部地区
最具价值的商贸服务平台

郑州泵与电机展通过六届专业化，规范化，品牌化的运作，展会规模和
品质不断攀升，现已发展成为中西部地区泵与电机专业展。展会⽴⾜郑州，
辐射河南、河北、⼭西、陕西、⼭东、江苏、安徽、湖北、湖南等中西部9省，涉
及12000家渠道经销商/零售商和农林灌溉、建筑⼯程、⼯矿化⼯等
11000家终端⽤⼾。

2023郑州泵与电机展，紧扣“发展”主题，晓喻新⽣，通过线上新媒体
+线下传统渠道持续翻倍投⼊，以更⼤的投⼊打造⾏业品牌展；躬⾝⼊局，
启动经销商/零售商的百城千店地推⾛访挖掘需求；助⼒成交，百万现⾦订
货补贴直达现场专业采购商；破局⼊圈，中部⽔泵⾏业⾼质量发展论坛共
谋新局；创新不⽌，在线直播，趋势讲解、新品⾸发、⾛进⼯⼚、带货促销等
数字化新会展助⼒企业实现全年度营销⽬标；多重举措叠加，打造中西部
地区最具价值的泵与电机综合商贸服务平台。

32,000 M
2

展⽰⾯积

+
45,000  
专业观众

+
600  
参展品牌

感谢郑州泵与电机展为⾏业提供了⼀个多元化贸易交流平台，我司携带众多明星产品，向⾏业充分展⽰
了产品质量和品牌形象，现场收获了不少新⽼客⼾，也加强了同业内同⾏及上下游客⼾的沟通交流，我
们坚持把最优质的产品和服务带给⼤家，期待我们再次相聚！

河南⼩蜜蜂⽔泵品牌运营中⼼����总经理���胡少伟

我司已连续5年参加郑州泵与电机展，每年的展会规模和参与品牌都有提升，今年分3个展台单独展⽰公司
优质产品，现场订货不断，受到⾏业内的⼴泛关注，感谢主办⽅的⽀持和厚爱，期待明年的进⼀步合作！

祥珂泵业河南办事处���总经理���李占锋

感谢主办⽅提供了⼀个⾼效、⾼品质的商贸平台，今年展会现场展出⼤量新产品、新技术，吸引⾮常多
的专业观众在展台交流，向⾏业充分展⽰了⾃⼰的研发实⼒与强⼤产能，希望2023年再创佳绩！

浙江南元泵业有限公司���市场部���范经理

展商评价



深耕拓展辐射⾯���提升VIP⽤⼾
117位 地推团队深耕⼀线����

渗透市级、县城、乡镇市场

150辆 河南各地市县镇及⼭西+河北+⼭东+湖北+江苏等周边省市县全覆盖
⼤巴⻋免费接送
河南各地市县镇及⼭西+河北+⼭东+湖北+江苏等周边省市县全覆盖

河北

⼭西
⼭东

江苏

安徽

陕西
河南

湖北
湖南

全年360°全⽅位推⼴���
线上+线下全渠道覆盖128W曝光
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数字化新会展
助⼒企业实现全年营销⽬标

来订货���必补贴���降低采购成本

河南省⽔泵⾏业⾼质量发展论坛



南海诸岛

河南省 65.46%

河北省 13.26%

⼭东省 8.12%

⼭西省 4.22%

安徽省 2.03%

江苏省 1.12%

浙江省 3.26%

⼴东省 1.20%

其他省市 1.33%

观众来源地/区域占⽐

观众评价

我在郑州泵与电机展会现场订购了25万+的⽔泵，订货
有现⾦补贴、还领到交通补贴；从展会上了解到⾏业的
趋势，�学习到新的知识，并且每年参加展会都会让我受
益匪浅。明年展会我⼀定还会再来。

周⼝��张先⽣

郑州泵与电机展会年年来参观，每次都有新的收获的
启发。展会现场与多家企业深⼊沟通，并采购18万+的
产品。郑州泵与电机展是⼀个不错的交流平台，期待明
年有更多品牌能来参与交流。

平顶⼭��李先⽣

⼀站式做完中西部9省渠道经销和终端⽤⼾的⽣意
超过66.6%的渠道经销商

农林灌溉、建筑⼯地、物业、暖通、畜牧养殖、市政⼯程等终端采购持续发⼒

细分渠道/⾏业领域占⽐

2022年为期3天的展会共吸引了 名专业观众到场15547

⼯地��
6.12%

市政⼯程��
6%

⽣产⼚家��
2.21%

其它��0.22%
（媒体、协会、平台、同⾏）

批发商���
27.35%

零售商
39.25%

终端⽤⼾��12.62%
（物业、暖通、农林灌溉、畜牧养殖）

个体使⽤��
6.23%
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